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BUSINESS PLAN
1. DESCRIZIONE DELL’ATTIVITA’

Descrivere in modo dettagliato l’attività prevista e/o svolta, specificando il prodotto/servizio offerti o che si intende realizzare 

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

	Indicazione delle motivazioni che hanno spinto ad avviare o sviluppare l’attività


Opportunità di mercato 




□
Disponibilità di risorse finanziarie



□
Ricerca di nuove opportunità di lavoro



□
Precedenti esperienze nel settore di riferimento

□
Tradizione familiare





□
Nuove idee/innovazioni




□
Commesse da altre imprese




□
Agevolazioni fiscali e contributi pubblici



□
2. MERCATO

Descrivere gli aspetti più importanti del mercato di riferimento: le prospettive del settore in cui l’iniziativa si riferisce, i potenziali clienti, i concorrenti nel mercato di riferimento. Indicare le caratteristiche per le quali si differenzia la offerta di prodotti/servizi rispetto ai concorrenti, indicare le politiche commerciali che si intende attivare.

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

	Descrizione sintetica delle caratteristiche che differenziano l’offerta da quella della concorrenza


Funzionalità/utilità


□

Qualità del prodotto/servizio
□
Contenuti innovativi 


□

Politica commerciale

□
Prezzo e condizioni di pagamento
□
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

	Esistenza di condizioni favorevoli e/o rapporti consolidati con terzi utili allo sviluppo o all’avvio dell’impresa


Potenziali clienti





□
Fornitori






□
Istituti di credito





□
Associazioni di categoria a sostegno delle imprese

□
Finanziamenti/leggi speciali di settore



□
Sponsor/enti finanziatori




□
Ausilio di competenze specialistiche



□
Familiari (sostegno finanziario)




□
Accordi/convenzioni con parti terze



□
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

	 Specificare la dimensione territoriale del principale mercato d’interesse (aree servite/localizzazione punti vendita)


Quartiere

□




Comunale

□
Provinciale 

□




Regionale

□
Nazionale

□ 




EEUU


□
_______________________________________________________________________________________

_______________________________________________________________________________________

3. RISORSE NECESSARIE AL SUCCESSO DELL’IMPRESA

	Indicazione degli investimenti necessari all’acquisto di beni materiali ed immateriali ad utilità pluriennale 


Macchinari e attrezzature di produzione
□
n. _______
€ ________________

Attrezzature




□
n. _______
€ ________________

Software

 


□
n. _______
€ ________________

Automezzi 




□
n. _______
€ ________________

Brevetti/licenze/concessioni di utilizzo

□
n. _______
€ ________________

Impianti specifici
 


□
n. _______
€ ________________

Ristrutturazioni
 



□
n. _______
€ ________________

Altro





□
n. _______
€ ________________ specificare:_________________________________

	Indicazione delle spese di gestione (max 30% del finanziamento) 


Locazioni




□
n. _______
€ ________________

Utenze 





□
n. _______
€ ________________

Uso di licenze

 


□
n. _______
€ ________________

Materie prime e di consumo


□
n. _______
€ ________________

Altro





□
n. _______
€ ________________ specificare:_________________________________

	Eventuale apporto di beni di proprietà all’impresa:


□ SI 

□ NO



Macchinari e attrezzature di produzione

□
Attrezzature generiche e di servizi


□
Nuove tecnologie




□
Automezzi





□
Beni immobiliari

 


□
Altro





□
specificare:_________________________________

	12. Predisposizione del bilancio previsionale:


Contabilità semplificata

□

Contabilità ordinaria
□
4. PREVISIONI DI VENDITA

	Prodotti/Servizi 
	Prezzo unitario
	Quantità annua
	Fatturato annuo

	 
	1° es.
	2° es.
	3° es.
	1° es.
	2° es.
	3° es.
	1° es.
	2° es.
	3° es.

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Totale
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


5. PIANO ECONOMICO E FINANZIARIO
Conto economico:
	 
	1° Anno
	2° Anno
	3 Anno

	Ricavi annui
	
	
	

	Totale ricavi
	
	
	

	(-) Costi area produzione
	
	
	

	(+) Variazioni rimanenze materie
	
	
	

	(-) Costi area commerciale
	
	
	

	(-) Costi amministrativi e generali
	
	
	

	(-) Costi del personale (incluso TFR), di cui:
	
	
	

	 personale di produzione
	
	
	

	 personale commerciale
	
	
	

	 personale di struttura
	
	
	

	(-) Retribuzione titolare/soci
	
	
	

	 = Margine operativo lordo
	
	
	

	 (-) Ammortamenti
	
	
	

	 = Reddito Operativo
	
	
	

	 (+/-) Risultato gest. finanziaria
	
	
	

	 = Reddito al lordo delle imposte
	
	
	

	  (-)Imposte dell'esercizio
	
	
	

	Reddito netto
	
	
	


6. STATO PATRIMONIALE
	ATTIVITA'
	1° Anno
	2° Anno
	3°Anno

	 
	 
	 
	 

	IMMOBILIZZAZIONI
	
	
	

	Immobilizzazioni materiali
	
	
	

	Immobilizzazioni immateriali
	
	
	

	Totale Immobilizzazioni
	
	
	

	ATTIVO CIRCOLANTE
	
	
	

	Magazzino materie
	
	
	

	Crediti
	
	
	

	Credito IVA su investimenti
	
	
	

	Disponibilità liquide
	
	
	

	 
	
	
	

	Totale Attivo Circolante
	
	
	

	 
	
	
	

	TOTALE ATTIVITA'
	
	
	

	PASSIVITA'
	
	
	

	PATRIMONIO NETTO
	
	
	

	Capitale proprio
	
	
	

	Utile/perdita a nuovo
	
	
	

	Utile /perdite d'esercizio
	
	
	

	Totale Patrimonio netto
	
	
	

	Fondo TFR
	
	
	

	Finanziamenti a M/Lungo termine
	
	
	

	Totale passività M/L
	
	
	

	PASSIVITA' A BREVE TERMINE
	
	
	

	Banche c/c passivi
	
	
	

	Debiti vs fornitori
	
	
	

	Debiti tributari
	
	
	

	Totale passività a breve
	
	
	

	TOTALE PASSIVITA'
	
	
	


Firma del Legale Rappresentate
___________________________






SOSTEGNO ALLA NUOVA MICROIMPRENDITORIALITA’– 





FONDO DI GARANZIA  


CCIAA DI CHIETI 


�
MODULO SOCIETA’ �
�
�



DENOMINAZIONE:______________________________





P. IVA: _______________________________________�
�
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